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Ingenieria Comercial

I'h

MOVIMIENTO ECONOMICO Y CONTACTOS COMERCIALES GENERADOS EN LAS

FERIAS DESARROLLADAS EN LA CIUDAD DE SUCRE
Ing. Erick Mita AranCIb/a Ing. Grissel: Ingnd Rengel, Lic. Walter Uribe Melendres

' ComosepuedeobservarelfortaleCImlentodeIacapaCIdad productiva
- debeir acompafiado del desarrollo de procesos de comercializacion
que permitan-generar recursos econémicos para las organizaciones
productlvas en vista de ello, dentro de la politica de incentivo al
.desarollo de cadenas productivas se plantea como. objetivo:
“Impulsar ferias agropecuarias mancomunadas, provinciales  y
departamentales. Impulsar el establecimiento  de  acuerdos
comerciales en las regiones dentro y fuera del departamento”
‘(PDDES 2005:48). :

Por lo expuesto anteriormente, las ferias se consideran un
instrumento de marketing de gran importancia, ya que ademas de
permitir la comerclalizacion de productos posibilitaran la generacion

. . de contactos comerciales, contribuyendo de este modo” a la
En el Departamento de Chuquisaca, la actividad agricola y ganadera consolidacion de las orgamzamones productivas.

es una de principales actividades productlvas misma que en el R
periodo comprendido entre el afio 1994-2004, ha ‘aportado al PIB Al respecto la Prefectura de Chuqmsaca . Ma omumdades
més de 666.809 miles de bolivianos. Respecto a'la generacion de  de  Municipios, Goblernos es no -
empleo la actividad agricola y ganadera -ha tenide P i traves.
significativa puesto que en 1992 empleaba-a 6 ela;poblacion : “ ial, iciones,
ocupada y en 2001 esta cifra ‘ rrollan “ac ( ic 3¢ | eventos .
anterior indica que la poblacior ral ste. 16: con el objet eceralose arural;
tipo de actividades, esta migrand dad I travé S eve gspacio
oportunidades de  trabajo, ocasio - bre rcializar sts productos, SONOCer -
en Chuquisaca se incremente, ya- tal ¢ _ erclales con
29,3% esta en condicion de‘pobreza ma ¢l 34:6% atraviesa - ¢ i o
situacion de indigencia yel6,2% de' marglnahdad Comadentemente,i :
las areas mas pobres estan localizadas alli-donde los | procesos de
deterioro de los recursos naturales son mas severos, - '

Lo anterior ha sido tomado en cuenta en el Plan Departamental de | Feria del Canastén Navidefio 588
Desarrollo Econémico y Social del Departamento de ‘Chuquisaca Fexsuil
(PDDES) 2005-2009, planteandose dentro del Eje de ‘Desarrollo Ferla de los Cintls |

y Productivo, el desarrollo
agropecuario,  desarrollo
industrial ycomercializacion
agropecuaria (2005:43), al | Feria del Queso y Ia Manzana §

Feria del Durazno 8

Feria de [a Uva

respecto se ha formulado 0% 20%  40%  60%- - B0 -100% -
el  siguiente  objetivo >
estratégico  referido- al B @50

desarrollo productivo;-

‘Desarroller condiciones y =
capacidades tecnolog/cas ‘
institucionales, - de
infraestructura pr'oductiva_‘
¥ promacion  econdmica
orfentada.  a mejorar ‘
la competitividad 'y
productividad del sector agropecuario, turistico e industrial como
base para desarrollar la economia de/ Depaﬁamento de Chuqu:saca
(2005:45)" :

datos de dlferentes actlvtdades ferlales en la gestlon 2008 como ser:

'ﬁmveles de ventas se presentan en el graﬂco sngwente

de Ingenieria Comerma 'ha efectuado una labor de recolecmon"de .
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Niveles de Venta alcanzados {en Bs.)

Faria dal Canastén Navidedo

FEXSU
Feria de los Cintis
Fariadel Durazne

Feria de lalva

otia dsl Queso v la Marzana

[ 50000
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: 'monto 1nfe jor-al p, ntfcado dada la escasa la escasa pammpamon
. de"compradores potenmales

Se aprecia un notable movimiento econémico ya que en los eventos -
- al fortalemmlento de las organizaciones productivas y empresas.

feriales objeto de estudio, se generaron un total de 563:716,00
Bolivianos u 80.301,42 Dolares Americanos;-lo-cual demuestra la
importancia que tienen las ferias como instrul en efortalemmuento

'.':Lo descnto 7 ntenormente confirma la necesidad de apoyar la
: reahzamon de fenas en el Departamento de Chuquisaca, que permitan ‘
" promiocionar-1a oferta’ productiva de la region, generar ventas y -

contactos’ comerciales; aspecto que definitivamente contribuira

Para tal efecto es' preciso mejorar la organizacion de estos eventos
tomando en cuenta las siguientes fases: Pre-feria, Feria y Post-Feria.
En la etapa de Pre-Feria, es preciso mejorar la coordinacion con otras
instituciones ya sean pblicas y privadas, aspecto que favorecera la
organizacion y la difusion de los eventos feriales. Para un desarrollo" ‘
adecuado de la etapa fenal €s lmpenoso contar con Ia |nfrae

La Asociacion de
Haberos Incahuasi

cuentra en el muni-
cipio de Incahuasi,
provincia Nor Cintj
del departamento
de  Chuquisaca,

es el fruto de la
union de la Aso-
ciacion Integral de

i Productores Agro-
pecuarios Sistema el Terrado (AIPAST) y el Centro de Servicios Agri-
colas (CSA), es asi que ambas asociaciones ya cuentan con mas d
5 afios de experiencia en la comercializacion de sem,lll 3
exportacion, de manera organizada y. continua. .

(ASHABI) se en-

esta organizacion

‘expona(:lon Haba
comercializa insumc
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vendian por cuenta
bajos, obteniendo. margenes
bajos y en muchos casos pérdidas.

La asociacion con el paso del tiempo ha creado y desarrollado-una
vision de empresa, tomando en cuenta todos los aspectos relevantes
para el buen manejo de la misma.

1 comunidades .del
ene 80 socios activos,

En la actualidad cuenta con 150 socios
municipio de Incahuasi, de los cuales
habiéndose conformado una mesa direct
superar las debilidades de esta Asocia

ORGANIZATIVAS

Falta de comunicacion

o Inasistencia a reuniones
progtamadas

¢ Bajo niimero de socios activos

| COMERCIALIZACION

e Inexistencia de sistema de registro de
ventas.

o Desconocimiento de los precios del
mercado

o Desconocimiento de los costos de
produceion.

‘PRODUCCION

o Insumos caros
Produccion de baja calidad
o Presencia de plagas y enfermedades

Con la intervencion de ADRAy la Carrera de Ingenierfa Comercial,
se posibilita el desarrollo de acciones para superar las debilidades.de
la Asociacion, mediante actividades dirigidas al fortalecimiento de la

misma, habiéndose incrementado significativamente los ingresos de
los socios en la gestion 2008, Ios cuales comerciali
de haba enun pre01o ‘de 240 Bs.

- !Cépacitacién

pacitacion L{:roductores de manzana yr ﬁaba.
citacién en costos de produccién de ha

Sorideos de
1cado,

erta de productos

. Incremento  de lo
ingresos de los socio

Participacion
en ferias

o~

ﬁnancia?ﬁiéhtg V de
darios, tripticos, tarjetas de presentacién y ficha

la Prefectura se

elabp

‘Ingreso por
quintal enBs
: Antes
Haba de 50
exportacion
~ Haba 60 240
Pairumani

Cebada

50




LA PRODUCCION DE MOCKOCHINCH!' lMPQRTANTE ALTERNATlVA DE INGRESOS

Univ. Einar Cordero

En el Departamento de
Chuquisaca tanto en las
provincias Nor y  Sud
Cinti, las plantaciones de
duraznos se encuentran
distribuidas en todas las 1
comunidades rurales, debido COStO de produccién por kio

un factor clave para al-
| canzar mejores refomos
y rendimientos.

Cantldad Vendida = -

Premo

| Por esta razon es que
_{ comoaportedelaCarrera
de Ingenieria Comercial

a las condiciones edafo - | Costo total de la pr9du001on a esta Asociacion, se ha
climaticas favorables que i ' | desamallado un proyscto
han permitido su produccién g o para ampliar la capacidad
y adaptacion, confirmandose : - productiva del durazno

su potencial productivo. deshidratado con la finalidad de mejorar la calidad y compefitividad
de ASOPRODUCH en el mercado nacional; que se traducira en'la

compra de un horno deshldratador con el cual se pretende mejorar la

Al respecto en el Municipio de San Lu
notable incremento en la. produccion de d
necesidad de la transformacion y comer
habiéndose identificado al duraz
como prioridad, para la Asociaci
Chuguisaca (ASOPRODUCH) cu
el canton de Chinimayu, cuyo
de transformacion-bajo un sis

Plande
produccion

Estrategiade
‘mercadeo

La produccion de durazno deshidratado genera mayor cantidad de
ingresos dado el precio al cual se comercializa el mismo, que es
sustancialmente mayor a la venta de durazno fresco.

Segl’Jn los estudios y sondeos de ‘mercado 'realizados‘ se h dete

del durazno estan constituid
por tanto la tecnologia y- las:




ANALISIS DE LA CADENA PRODUCTIVA DE LA VID, PARA LA ASOCIACION PRIVADA
DE PRODUCTORES VITICOLAS DEL MUNIGIPIO DE CAMARGO “APROVITCA”

Univ. Paola Daniela Nava

- Enforno de (o varona produliva .

e

, e s 5%

'[ // CADENA PROBUCTIVA: ticlores, relaclonss, aeclones \*\

; | Pmducaén “ Transfornaeién H Comerdakzacién ﬂ Cansumo i

N ‘L_ SERVICIOS D[ APOYOALA CAD!NAJ
‘\_ \\ 4 {ineumas; asletenly thenles, Investigackén; sorvides Hnanelarer, sle}

. & *""’:M-.,..M__;'“‘ v M——»""‘“‘ T /‘
Actualmente se pretende la reactivacion viticola en el municipio de k. 5 -
Camargo, por tal motivo surge la unién de productores viticolas de la R Poom Bty i

region conformando la Asociacién Privadaide Productores Viticolas de e ,, .

Camargo “APROVITCA” los cuales pretenden reavivar la prodyccion

En base a esa lnformacmn se disefi &l
de destlno mumc|p|o de Camargo dond

En ese contexto se identificd la necesidad de analizar e identificar
los factores criticos de la cadena productiva de la uva en el Municipio
de Camargo, lo cual indudablemente contribuiré en la definicion de
propuestas de accion efectivas.

Es por ello que se realizd el estudio de la Cadena Productiva de la
Vid (Uva de mesa); la cual pretende ser una herramienta que sirva
como base identificacion de todos los eslabones de la Cadena, en
determinacion de actores, entornos, fortalezas como también factores:
criticos, que contribuya de esta manera a desarrollar estrategias en
beneficio de todos los socios de "APROVITCA”.

Todo este proceso se desarrollé siguiendo el Modelo de Cadena
Productiva que a continuacion se presenta.

Ingenieria Comercial

(-]




_TRABAJO

CONJUNTO.DE
TODA LA
ASOCIACION.
AINTERMEDIARIOS

“TRABAJO
PERSONAL
CADA SOGIO.
-TRABAJOS A
GONTRATO

-PROVEEDORES
DE PLANTINES E
INSUMOS
(GENAVIT)
-TRABAJOS A
CONTRATO
-TRANSPORTE




CLUSTER DE LAUVA

MERCADO COMO
FRUTA FRESCA

(Argentina, Chile,
Peru y Brasil)

DEMANDA DE
’ UVAS DE
ENViO AL MESA EN EL
s MERCADO MERCADO
— 4| COMOFRUTA NACIONAL
: FRESCA APROX.
PRODUCCION APROX, 15000 TON
TOTAL ANUAL DE 3000 TON
CHUQUISACA
PRODUCCION 6323.23 TON
TOTAL ANUAL
. b Rl DEMANDA ANUAL DE UVAS PARA
. TOTAL ANUAL LA PRODUCCION DE VINOS Y
; DE CAMARGO SINGANIS EN EL DEPARTAMENTO
863 TON DE CHUQUISACA
; APROX.
UVAS DE ORIGEN 3323.23 TON
EXTERNO

VINOS DE
ORIGEN
EXTERNO
APROX. 8000
TON

DESTINO MERCADO
VINOS Y SINGANIS
APROX.

18094 TON

VINOS Y
SINGANIS
NACIONALES
APROX,
4000 TON.,

DEMANDA
NACIONAL
DE VINOS
Y
SINGANIS

La Asociacion “COAGRISAL™ Comité Agricola ,Sa'h}:l_‘juis'del
Municipio de Camargo, con-el objetivo de otorgar valor agregado
a la produccion de uva, desarrollo el zumo de uva denominado
‘DIVINO SAN LUIS", con cuya comercializacion se pretende -

producto

ESTERILIZACION
,__GO DE UVA

Ingenieria Comercial

"aumentar los nlveles de !ngresos
“al ‘mercado un’ producto natura
proceso a: traves del cual se.
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COAGRISAL iden-

fifica como_principal | PESTING Cantidad de botellas
segmento de merca- W 650 -

do a las familias y a :
supermercados, a- | L2Paz 1000

macenes, tiendas de | Cochabamba 1600

barrios, entre ofros, | Santa Cruz ¥ 50

como los principales [==mam s ; 7 ; \
distribuidores. £

Cabe resaltar que COAGRISAL
con la colaboracion ‘de ADRA-
Bolivia y la Carrera-de Ingenierfa
Comercial, desarrollé una prueba
de mercado en la ciudad de La
Paz, con reStjltados alentadores,
es asi: ‘.que la-mayor parte de la
produc c'Jn_ se desllnara a esta

densidad y demanda del producto.

Dentro de la propueéta para la ¢
plantean entre otros, los siguientes

LABOR DE FORTA

La venta del producto en ferias comerciales en todo el pais, sobre
todo en las ciudades del eje principal, donde existe predisposicion

de los visitantes a probar y adquirir productos novedosos. Ademas
se recomienda participar en las Ruedas de Negocio que se

constituysn.en un punto de contacto con compradores industriales o

el establecimiento de alianzas estratégicas para el producto.
Dentro‘de lo referente a la obtencién de capital de operaciones se
propone:

“Micro warrant donde el producto sea la garantia del préstamo, ya

que.dentro de la Asociacion no se cuenta con titulos de propiedad
aptas para ser sujetos de crédito. )
Baijo la garantia de que el producto es altamente rentable y de gran -
atractivo para un mercado en crecimiento. (Clientes que buscan -
productos organicos y saludables).

En el marc
convenio entre  la
Carrera de  Inge-
nieria Comercial y
ADRA-Baolivia, se
han efectuado ac-
ciones dirigidas al
fortalecimiento  de
las  asociaciones
de productores ru-
rales de Los Cintis,
beneficiandose la
Asociacion de Productores Agropecuarios y de Comercializacion
Culpina (APAC-C), que produce haba pairumani, cebolla roja y
manzana.

En base al estudio de campo desarrollado se identificaron los
siguientes problemas que la asociacion enfrenta : B,

o falta de controles internos " p
¢ Desconocimiento de la utilizacion de herramlem‘as de e
gestion empresar/al y comermal

“cdmga‘rcializédos.

~acopio.de: producto
Cuantificacion . de

'LARCOS ! g
B Partlmpamon en das de negomos y -g‘ :
- mercado de consumldores Tk
: Contratocon lndustnasdelVaHe para elaprowsnonam|ento E X
- - alargo plazo de'manzana, al haber alcanzado los mveles , :
- decalidad exigidos por estaempresa, - - =
o Capacitacion alos socios en herramientas empresanales 'E
mercado-y mercadeo. e L




Ingenieria Comercial

Como resultado de los contratos los productores tuvieron que mejorar
su produccién, para cumplir con los requisitos exigidos por las empresas
contratantes, para esto se realizé el censo de plantaciones y un anahs:s
de rendimientos.

7. Entre los logros mas esperados y consohdados esla ﬂrma de

cebolla con Jas siguientes empresa
HANSAdivision WINDS

o Ajmomoto (Shlrosaw
cebolla.

Munmlplo de;
privados y .

Unidades de Desarroll )% 2

que éstas. constituyen en ol medio- operatlvo de las: acc;ones del,‘ -~

municipio en- beneficio del sector productlvo

En este sentido se ha reahz lo. una |nterven01on en’ Ia “Unidad
de Desarrollo Economico Mummpal de Incahuasi, cuyo objetivo

Fortalecer la capacidad de gestlén del Gobierno Municipal
en Promocién Econémica

o
* Asesorar a los Agentes b oo Orieritar y asesorar
Econémicos Locales, a3 en mejoras
* Facilitar las relaciones R productivas;
Comerciales del Municipio e com y:negocios,
* Vincular el sector Publico = : nar
y Privado. - e productos formular

proyectos

[caracmacion ) -

—
N
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Una de las tareas pnontarlas durante la intervencion fueq, Iogr !
fortalecimiento del Directorio Integral de Desarrollo Munmlpa ncahu
(DIDEMI), para esto era necesaria la elaboracion de sus. estatuto
reglamentos con el respectivo reconocimiento de la Honorable Alcaldl
Municipal de Incahuasi mediante ordenanza misnia qu fue ) emitida- -po
el Concejo Municipal y el Ejecutivo. :

Se realizaron talleres de capacitacion a los lidere
productivas que contaban con personerfa juridic

»  Organizacién administrativa .
o Elaboracién de estatutos y reglamentos
e Capacitaciones a la directiva

. Asistencia técnica ; LRSSk .- -Acceso al mercado de los productos de Incahuasi
*  Apoyo econdmico mediante la Alcaldia y organizaciones no Ferias agr giztlatias
qubernamentales ‘ Tienda fitosanitaria \
¥ Centro de transformacion de ajo
*  Comercializacion de productos Introduccion de semilla de papa certificada
o \lentasy mercadeo. Centro de trathormacién de Haba

elaborando los

Organizacion

Produccion de plantas arométicas

Asociacion de Productores Agropecuarios
de Incahuasi

- |-Sultaca Baja, Sultac

Asociacién de Haberos de Incahuasi

Asociacion Integral de  Productores
Agropecuarios del Sistema Terrado

Multiplicadores de Semilla de Papa " MULTISEPA.

Asociacién de Productores Agropecuarios .
Integrales de Pucara, Palca Pata, Pucara APAIPHU
de Chunchuli y Huancarani Alfo g - ¥

Asociacién de Regantes de la Presa de
| Challhua Mayu

Asociacion de Regantes Terrado

Asaciacion de Regantes Rio Incahuasi

Asociacién de Productores de Naranja
Municipio de Incahuasi

Gallinas de Postura

Asociacion de Productores de Abejas

eria Comercial.

Asociacién de Productores de Manzana




ACTIVIDAD DE LA UNIDAD DE DESARROLLO MUNICIPAL DE SAN LUCAS EN
BENEFICIO DE LAS ASOCIACIONES PRODUCTIVAS

Un/v Nancy Calvimontes

Elfortalecimiento contempla un proceso de transferenciade instrumentos
y conocimientos, a fin de dotar a las organizaciones productlvas la*

capacidad de autosuficiencia para conducir su proceso de. desarrollo‘
Estratégico. .

Con el apoyo del Gobierno Municipal de! Municipio de‘SénﬁL‘uéa‘é‘:,r:
mediante la Unidad de Desarrollo Econémico Municipal, se pretende

fortalecer a las asociaciones de la zona, no obstante debido a la poca

experiencia que los municipios tienen en estas actividades, ,séghifzo :
imperiosa la intervencion de la Carrera de Ingenieria Comercial y ADRA-

Bolivia, para apoyar a la UDEM San Lucas
desarrolla en beneficio de las asociaciones productivas. Como primer
paso de la labor de-apoyo .a la UDEM San: Lucas, se'identiﬁcaron los
principales  productos de la zona, la cantldad». produmda precios y
periodos de cosecha y comercializacion. P rmente se planificaron
las actividades de fortalecimiento a ser desamolladas por.la UDEM San
Lucas, cuyo resumen se-presenta en-el siguiente esquema:

en la importante labor que

ACTIVIDADES DESA

Ingenieria Comercial
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4Bskg-8Bsky/

o+ Conocimiento del mercado potencial con el cb
pueden contar las asociaciones. =
/s Amplio conocimiento de temas relacionados con
la produccién, desarrollo de objetivos, misiéon,
visién, de la DIMUPE.
o Conocimiento de transformados, utilizacién de
maguinarias.
« Promocionar y comercializar y vender los
productos existentes.
‘| o Realizar contactos con empresas dedicadas al
rubro para posibles negociaciones.

{Durazno '

| fresco A Mejorado [

| Pelén 46TN | 800 Quintal Junio, Julio !
Habassca |46 TN De acuerdo al calibre | Junio ﬁ

lAvea  |22TN |20BsQuintel  |OCMDE.

Noviembre -

Maiz 927N 200 Bs Quintal Mayo
Aji 600 qq 700 Bs qq Julio ;
Anis 150 qq. 900 Bs qq Noviembre 1
DIEELS Apedido 10 ge Todoelafio
de Llama " - | exportacion. )




DIAGNOSTICO Y LINEAMIENTOS DE ACCION PARA MEJORAR LA SITUACION DE LOS

PRODUCTORES DE LA ASOCIACION DE PRODUCTORES AGRICOLAS DEL CANGN

SAN LUCAS (APACAS)

Univ. Carolina Rocha

FORTALEZAS {

Ei negocio del durazno en Bolivia es una actividad importante en la
generacion deempleos e ingresos para los productores del area rural,
los cuales en la zona de San Lucas se han agrupado en la Asociacion
de Productores Agricolas del Cafion San Lucas (APACAS); que surge

-por la necesidad de mejorar la comercializacion de  sus productos e
~ incrementar sus ingresos.

Como resuitado del programa de asesoramiento y asistencia técnica
desarrollada por la Carrera de Ingenieria Comercial en la zona, se realizd
una evaluacion de los niveles de produccion y ventas de durazno de la
Asociacién, donde se evidencié un descenso del 57% en los volimenes
de produccién de 2005 al 2007, lo cual impacté en los ingresos de los
productores; asi también se realizé un andlisis del ambiente externo
& interno; que derivo en la determinacion de lineas de accién para la
asociacion. ' L '

Personeria Juridice

Acceso a financiamiento, apoyo municipal y de otras

instituciones.

Experiencia en la
produccion

i Capacitacion y actualizacién continua en el manejo de plantas

de durazno.

Difusién entre los miembros de la asociacién sobre los sistemas

Sistemas de Control de -
prodieacyivventea de control y sus resultados, mejoramiento de los mismos., ‘S
- — = )
Baja Cuota de &
Mercado =
. 2
.2
=
s
15 =




Ingenieria Comercial

EJECUCION DEL PROYECTO SERVICIO DEPARTA MENTAL DE INTELIGENCIA DE
MERCADOS  (SEDINY)

18

para el, Desarrol[
(ADRA-Bquvia') vl

'nfoque de

emprendimientos rurales generando
sostenibles para
dispuestas a mejorar sus condiciones de vida.

Acciones Concretas

El enfoque de trabajo del SEDIM, se desarrolla
a través de la definicion de éareas de ‘accion
establecidas con un paquete de objetivos, metas
y estrategias disefiadas ha permitido iniciar un
proceso sistematico de vinculacion al mercado de
los pequefios productores rurales, optimizando la
capacidad de insercién y negociacion, apuntando a

mejorar la calidad de los productos y fortaleciendo

la capacidad de autogestion de los mismos. Por
tanto, el disefio del modelo de trabajo del SEDIM
busca:

« Cambios trascendentales en. Ias estrateglas
de vida del grupo ObjethO .

iniciativa .

|dent|flcaCIon de oportu idades de negocio para
incrementar los niveles de competltlwdad de §
ingresos
las unidades familiares

:ﬂ.#tt Incremento de las capacidades técnicas,
- productivas y gerenciales individuales y
a nivel de organizaciones de productores

~(as).

‘Bre .
R

Generacion y fortalecimiento de micro
'y pequefias organizaciones rurales con
vision de mercado.

2
o

>

Visibnempresarial, que conduzca a cambios
en el sector productivo, desplazando la
produccion para fines de subsistencia con
otra orientada hacia el mercado. '

El trabajo realizado se concentra en esta- prlmera
etapa en los Municipios de Camargo, San
Lucas, Incahuasi y Culpina del Departamento de
Chuquisaca.

Enfoqué de ‘Valor

El SEDIM -concentra sus esfuerzos en’ eI eslabon
Comermahzamon — Mercado, vale ‘decir se

_promueve una logica inversa de conocer y.- explorar

las necesidades, requerimientos, caracteristicas

_del mercado (demanda) y lograr que cada eslabon
conozca y. repllque las oportunidades existentes Yy
promuevan: mejoras “considerables en ‘la. calidad
- de los productos, disipando los cuellos de botella
_ existentes en el proceso. Como se- aprecia en el
‘graﬂco N° 1, el punto de partlda es el Mercado :




b) Sistematizacion de informacion y Base de Datos
Ferias Departamentales-Nacionales

Compradores identificados (Nombre-Apellido-Direccion- Volumen Requerido) ﬁ NGENIERIA
Cuantificacion de la Oferta (Durazno-Manzana- Uva) ; OMER(:lAL

Fichas técnicas de los productos ‘ U L= = x

Analisis & informacion de Precios - SIMA )
Trade Map - ; CARRERA DE INGENIERIA COMERCIAL

A AN

CHRE

Certificacion Organica — Calidad- Sanldad
Tramitacion de Personalidad Juridica - Régimen Agropecuario Unificado (RAU)

AN N N N N AN

c) Soporte Tecnoldgico | : ADRA

v’ Pagina Web www.sedim.org BOLIVIA
v’ Péagina Web Capacitaciones a distancia www.moodle.sedim.org .
v" Sistema de monitoreo y seguir liento de indicadores (Versién BETA).

e

o ? - 0 -
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